Case study - Badura

Informacje o kliencie

Firma BADURA zostata zatozona w 1982 r. przez
Zdzistawa Badure. Produkuje obuwie damskie,
meskie oraz mtodziezowe. Bogaty asortyment
oferuje nie tylko na rynku krajowym, ale row-
niez eksportuje swoje produkty do krajow UE
oraz Ukrainy i Rosji. Staty dynamiczny rozwéj
doprowadzit do przeksztatcenia sie niewielkie-
go zaktadu rzemieslniczego (w ktérym kazda
para obuwia powstawata z pracy rak ludzkich)
w jednego z najwiekszych producentéw obu-
wia w Polsce, korzystajacego z nowoczesnych
maszyn i ciggéw technologicznych.

W roku 2009 firma rozpoczeta budowe wta-
snej ogodlnopolskiej sieci handlowej pod mar-
ka BADURA.

Dane klienta
Badura S.A.

Profil przedsiebiorstwa: firma produkcyj-
no-handlowa

Charakterystyka: produkcja i sprzedaz
obuwia

Liczba zatrudnionych: 200

Wdrozenie: 19 stanowisk (w centrali i 12
oddziatach)

www.badura.pl

Potrzeby

Podjecie decyzji o stworzeniu wtasnej sieci dys-
trybucyjnej wywotato potrzebe wdrozenia sys-
temu klasy ERP, ktory umozliwitby firmie scen-
tralizowane zarzadzanie wszystkimi sklepami,
stanami magazynowymi, cenami, promocjami
itp. Szczegolnie istotny byt aspekt skalowalno-
ci systemu, aby mozna go byto szybko i prosto
dostosowywac do rozwijajacej sie sieci sprze-
dazy, oraz doktadne sprofilowanie stanowisk
sprzedazowych.

Wybér systemu

Przez wdrozenie nowego systemu firma chcia-
ta zapewni¢ sobie tatwe, centralne zarzadzanie
informacjami o stanach swoich magazynow.
Fundamentalne znaczenie odgrywata mozli-
wos¢ dostepu do wszystkich gromadzonych

w systemie informacji i $ledzenie on-line za-
chodzacych w nich zmian. Inna, réwnie istotna
potrzebg firmy BADURA byta mozliwos¢ usta-
lania wielu pozioméw cen dla dowolnego ma-
gazynu, co pozwalatoby dokonywac lokalnych
obnizek cen i wyprzedazy, aby elastycznie do-
pasowywac sie do aktualnej sytuacji na rynku
w poszczeg6lnych oddziatach.

W trakcie procesu wyboru systemu brano pod
uwage rozwigzania Asseco Business Solutions,
Comarchu oraz Insertu. Poréwnywano ich moz-
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liwosci, szybkos¢ dziatania oraz stosunek jako-
Sci do ceny. Ostatecznie wyb6r padt na Navireo ze
wzgledu na mozliwg szybka realizacje wdrozenia,
tatwos¢ obstugi oraz przyjazny i w petni konfigu-
rowalny interfejs dla sprzedawcéw, zapewniajacy
im komfortowg prace.

Wdrozenie

Wdrozenie przeprowadzit potagczony zespét kon-
sultantow firmy PROMEDIA z Wadowic i Partne-
ra Navireo, firmy SOFT-SERWIS. Zdobyta w trak-
cie analizy przedwdrozeniowej wiedza na temat
procedur i proceséw zachodzacych u klienta oraz
staty kontakt z koordynatorem projektu po stro-
nie firmy BADURA, pozwolity na szybka i sprawng
implementacje systemu.

Pierwszy, gtowny etap wdrozenia trwat miesigc.
Obejmowat on instalacje i konfiguracje Navireo
oraz przeszkolenie pracownikéw w centrali firmy,
a nastepnie w 12 oddziatach na terenie kraju.

System w centrali firmy BADURA pracuje na ser-
werze z Windows Server 2008 Standard, zapew-
niajac wydajng prace zaréwno pracownikom

w siedzibie firmy, jak i sprzedawcom w oddzia-
tach, pracujacych terminalowo poprzez zdalne
pulpity (szyfrowane potaczenia VPN).

Korzysci

Oparcie swojej dziatalnosci biznesowej na syste-
mie Navireo przyniosto firmie BADURA wymier-

Zintegrowany system ERP

I Navireo

www.navireo.pl, 71-78-76-115

ne korzysci. Najwazniejsze z nich to kontro-

la on-line wszystkich magazynéw, pozwalaja-
ca na optymalizacje ich standw i wsparcie za-
rzadzania dystrybucjg; mozliwosé centralnego
zarzadzania cenami produktow w poszczegol-
nych magazynach oraz bardzo szybkie i dowol-
ne raportowanie sprzedazy wszystkich maga-
zyndw plus kontrola kasy. Ponadto firma bar-
dzo sobie ceni tatwa kontrole stanu towarowe-
go w poszczegblnych magazynach oraz mozli-
wosc szybkiego przerzucania nadwyzek towa-
rowych z magazynu, gdzie sprzedaz danego
modelu jest stabsza, do magazynu, gdzie ten
sam model sprzedaje sie lepie].

Tomasz Grodecki, prezes BADURA TRADE pod-
sumowuje: ,,Dynamiczny rozwoéj naszej firmy
wymagat solidnego rozwigzania. Systemu, kto-
ry sprostatby nie tylko biezgcym potrzebom,
ale ktory takze bytby w stanie dotrzymac nam
kroku i elastycznie dopasowywac sie do na-
szych wymagan. Wybdr Navireo byt wtasciwa
decyzja.”

Plany

W planach na rok 2010 BADURA ma dalszy dyna-
miczny rozwoj swojej sieci sprzedazy w oparciu
o Navireo. Procz modutéw handlowych w nowo
otwieranych oddziatach, firma zamierza tak-

ze rozbudowac system o kolejne moduty: Ksiegi
handlowe, Srodki trwate oraz Kadry i ptace, aby
zapewnic jeszcze bardziej zintegrowane zarza-
dzanie przeptywem danych i informacji.



